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OBJETIVO DA PESQUISA 



         Criar um banco de dados confiável que identifique  

O perfil dos empresários locais e do mercado de Canaã  

dos Carajás nos setores Industriais, Comerciais e Serviços,  

e o desenvolvimento de possíveis fornecedores para  

atendimento a demanda de consumo de produtos e  

serviços no andamento do projeto S11D e posteriormente  

na fase de operação, além de utilizar o mesmo banco de  

dados como uma fonte de negócio da para a cidade,  

disponibilizando para os investidores na região uma visão  

real do mercado local. 

Objetivo da Pesquisa 



METODOLOGIA 



Metodologia 

• A pesquisa utilizou de questionários para registro das 
informações. 
 

• O CENSO foi realizado por meio de entrevistas junto 
aos Empresários ou Responsáveis pela empresa; 
 

• Foram contabilizadas empresas formais e informais; 
 



PERÍODO DO CENSO 



Os dados foram levantados durante o período de 
Julho à Setembro de 2011 no município de Canaã 

dos Carajás-PA.  

Total de 28 Bairros Mapeados. 
Não consta na pesquisa dados referente a mineradora Vale. 

Período do Censo 



Bairros Mapeados 

1.  BELA VISTA 
2. JARDIM AMÉRICA 
3. JARDIM DAS PALMEIRAS 
4. LOTEAMENTO SANTANA 
5. LOTEMANENTO VALE DOS SONHOS 
6. NOVO BRASIL 1 
7. NOVO BRASIL 2 
8. NOVO HORIZONTE 2 
9. NOVO HORIZONTE 3 
10.SERRA DOURADA 
11.NOVA CANAÃ 
12.CENTRO 
13.PARQUE SHALON 
14.MARANHENSES 

15. NOVO HORIZONTE 
16. PARAKANÃ 
17.NOVA CANAÃ 2 
18.NOVO PARAÍSO 
19.PARAÍSO DA ÁGUAS 
20.LOTEAMENTO MONTE CASTELO 
21.ESTÂNCIA FELIZ 
22.PARQUE DOS IMIGRANTES 
23.PARQUE DOS IPÊS 
24.SOSSEGO 
25.SETOR INDUSTRIAL 
26.VALE SOSSEGO 
27.VALE DOURADO 
28.VALE VERDE 



RELATÓRIOS - RESULTADOS 



QUANTITATIVO  
DE EMPRESAS 



1. Totalização de Empresas 



2. Empresas por Setor 



3. Empresas por Segmento 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



4. Empresas por Ramo de Atividade 



LOCALIZAÇÃO 



5. Empresas por Bairro 



6. Ponto comercial 



PERFIL DAS 
EMPRESAS 



7. Classificação das Empresas 



8. Unidade de Negócio 



9. Empresas Familiares  



10. Origem dos Empresários  



11. Motivo ao Abrir a Empresa 



12. Tempo de abertura – Ano base 2011 



13. Empresas c/ Softwares Gerenciais 



PERFIL DOS  

EMPRESÁRIOS 



14. Ocupação anterior  



15. Escolaridade dos Empresários  



AVALIAÇÃO DAS 

ENTIDADES DE CLASSE 



16. Associadas à Entidades de Classe 



17. Causas da “Não” Associação 



FATURAMENTO 

MÉDIO DAS EMPRESAS 



18. Faturamento Médio Mensal (X1000) 

TOTAL MÉDIA MÊS:  
R$ 26.971 MILHÕES 



19. Faturamento Médio Ano 



20. Política de Venda 

Média de 69% das Vendas À vista e de 31% À Prazo 



21. Inadimplência sob Faturamento 



RECURSOS HUMANOS 



22. Mão-de-obra por setor 

Rotatividade Média Geral de Mão-de-obra de 5 meses. 



22. Mão-de-obra por setor 

COMÉRCIO: 
 

TOTAL DE MÃO-DE-OBRA: 

2136 
 

TOTAL DE PROFFISSÕES: 

25 



22. Mão-de-obra por setor 

CONTINUA - 1/3 

SERVIÇO: 



22. Mão-de-obra por setor 

CONTINUA - 2/3 

SERVIÇO: 



22. Mão-de-obra por setor 

SERVIÇO: 
 

TOTAL DE MÃO-DE-OBRA: 

1836 
 

TOTAL DE PROFFISSÕES: 

66 



22. Mão-de-obra por setor 

INDÚSTRIA: 
 

TOTAL DE MÃO-DE-OBRA: 

90 
 

TOTAL DE PROFFISSÕES: 

4 



23. Total de Mão-de-obra 

DÉFICIT DE MÃO-DE-OBRA  

28% = 1.560  
Trabalhadores Desqualificados 



24. Necessitam de Treinamentos 



25. Investem em Treinamentos 



26. Capacitação do Empresário 



27. Utiliza o SINE 



28. Motivos da “Não” utilização do SINE 



FORNECEDORES E  

CONCORRENTES 



29. Fornecedores 



ACESSO AO CRÉDITO 



30. Capital inicial das Empresas 



31. Correntistas Bancários  

NÃO CORRENTISTA 



32. Média da Avaliação dos Bancos  

Notas de o à 10  



33. Dificuldades ao crédito   



34. Bancos Utilizados  



DIFICULDADES ENCONTRADAS 
NO MERCADO LOCAL E SEUS  

IMPACTOS NA GESTÃO 



35. Principais dificuldades encontradas 

Principais dificuldades apontadas pelos empresários 
locais para manter a empresa em funcionamento. 



CONSIDERAÇÕES 



Consideração Final 

O Mercado de Canaã dos Carajás ainda é tímido, pois sua 
cultura ainda é do Agronegócio. 

A ausência de fornecedores é questão de tempo, pois a 
abertura de empresas é crescente e a especulação imobiliária 

já está aquecida. 

Os projetos que estão previstos a serem instalados na região 
fazem com que a migração de empresas seja enorme, porém a 

falta de estabilidade na energia e na telefonia prejudica a 
aceleração do desenvolvimento da cidade. 



Consideração Final 

A cidade necessita de vários investimentos do poder público, 
Municipal, Estadual e Federal, pois são dependentes de 
outros cidades para resolver serviços básicos de saúde, 

segurança, fiscal e até do poder judiciário, causando 
insegurança aos investidores na hora de se instalar na cidade. 

 
Existem várias empresas atuantes temporariamente na 

cidade, sem nenhum tipo de interesse de se identificar e 
preferem entrar e sair sem que sejam notadas. 

 
Isto é um perigo pois a chance de um comprar e sair devendo 
os fornecedores locais é muito grande, gerando prejuízo no 

mercado local.     



CONCLUSÃO 



Os dados apresentados auxiliarão empresas à investirem 
em Canaã dos Carajás–Pa. Serão utilizados pela VALE 

para tomada de decisões e desenvolvimento de 
estratégias para o fortalecimento no mercado local. 
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(94) 91361010-/8130-9229 
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