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ROTEIRO BÁSICO DE ENTREVISTA DE CAMPO 

ÁREA DE INFLUÊNCIA DIRETA (AID) 

 

Data: Foto Nº Material Distribuído: Ficha Nº  

Município:  

Estado: (  ) Tocantins (  ) Maranhão (  ) Piauí (  ) Bahia 

Comunidade/Bairro  

Nome do  
Proprietário: 

 

Entrevistado:  

Relação com  
a Propriedade: 

(  ) Funcionário (  ) Vizinho  (  ) Pai/Mãe  (  ) Filho  (  ) Irmão (ã) 

(  ) Esposa (o)   (  ) Outro _______________________________ 

Endereço:  

Telefone: 

 
 

Coordenadas GPS:  No do ponto                        X:                                                                 y:  

 

1) Histórico da Ocupação 

a) Como se formou o local; 

b) De onde vieram; 

b) Quando e por quê; 

c) Quais as dificuldades para o estabelecimento na região. 

 

2) Condições de Ocupação/Produção 

a) Número de famílias/residências (aproximado); 

b) Tamanho dos lotes; 

c) Padrão construtivo (predomínio); 

d) Tipos de propriedade (posse, título, arrendatário, meeiro, parceiro); 

e) Assentamento (caracterizar o mesmo sem esquecer qual o movimento a qual os assentados 
estão filiados); 
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f) Uso da terra (sistemas de produção, preços, principais destinos, formas de escoamento da 
produção e grau de mecanização da produção, valor da venda e quantidade) – pecuária (corte, 
leite ou mista); tipos de pasto (nativo, plantado. Qual?) /RPPN/ Reserva Legal.  

g) Quais são os locais pra onde vão para ter acesso a serviços, como escola, hospital, rodoviária, 
compras. (hierarquia regional e pólos) 

 

3) Equipamentos de Infraestrutura 

a) Saneamento; 

b) Água – captação e fornecimento (integral ou por período); 

c) Luz; 

d) Lixo; 

e) Saúde (equipamentos e recursos humanos), potencial endêmico; 

f) Educação (equipamentos e recursos humanos); 

g) Segurança (posto – ocorrências); 

h) Transporte; 

i) Lazer; 

i) Comunicação (jornal/TV, celular – quais?). 

 

4) Vias de Acesso 

a) Principais vias de acesso;  

b) Condições das vias de acesso. 

 

5) Áreas de Relevante Interesse Social 

a) Aeródromos ou aeroportos; 

b) Áreas de Lazer e Turismo; 

c) Cemitérios, áreas de interesse cultural, histórico, arqueológico, paisagístico e áreas sagradas; 

d) Áreas de uso indireto de comunidades indígenas e população tradicional; 

6) Lazer, Cultura e Religião 
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a) Identificar e localizar áreas procuradas para prática de lazer e principais atividades da 
população local. 

b) Quais são as principais festas, festejos e comemorações realizadas no local e em que época 
ocorrem?  

c) Quais são as manifestações e grupos culturais mais importantes da região? 

 

7) Renda 

a) Produção Agrícola; 

b) Extrativismo; 

c) Benefícios Sociais e acesso a programas governamentais; 

d) Trabalho – assalariado e por diária (valor na região);e) Circulação de trabalhadores de e para 
localidades e regiões (migração);  

f) Observar a chegada de empresas nos últimos anos, na região; 

g) Economia Informal e de outros tipos; 

h) Estrutura Produtiva associada ao Turismo; 

i) Comércio 

 

 

8) Sociedade Civil Organizada   

Movimentos Sociais, forças, tensões. Conflitos passados, atuais e potenciais.  

 

9) Dinâmica Territorial 

a) Rotas e locais de deslocamento (polos locais e regionais); 

b) Locais que estejam fora do corredor de 5 km que sejam pólos ou centros locais; 

c) Polos locais de referência para saúde, educação, trabalho e turismo.  
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10) Comunidades tradicionais 

a) Sondar sobre a existência de grupos de pescadores, quilombolas, quebradeiras de côco, 
indígenas e outros na região. 

11) Percepções sobre o empreendimento: 

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________ 




